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"Sabiduria ante todo, adquiere sabiduria"

UNIVERSIDAD PANAMERICANA, FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS
Y JUSTICIA. Guatemala, tres de septiembre de dos mil doce.-----------=--==meuunn---
En virtud de que el proyecto de tesis titulado REGIMEN JURIDICO DEL
CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE
MERCADERIAS, presentado por VIVIAN GABRIELA GUDIEL AMAYA,
previo a otorgarsele el grado académico de Licenciado(a) en Ciencias Juridicas,

Sociales y de la Justicia asi como los titulos de Abogado(a) y Notario(a), retine los

requisitos de esta casa de Estudios, es procedente APR()BAR dicho punto de tesis

y para el efecto se n‘oivnbrav como Tutor a Ia Licgnciada ANA BELBER
CONTRERAS MONTOYA DE FRANCO, para que realice la tutorfa del punto

de tesis aprobado.

Sara Aguilar
c.c. Archivo

Diagonal 34, 31-43 Zona 16, Ciudad de Guatemala ¢ PBX: 2390-1200 ¢ www.upana.edu.gt
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"Sabiduria ante todo, adquiere sabiduria"

DICTAMEN DEL TUTOR DE TESIS DE LICENCIATURA

Nombre del Estudiante: VIVIAN GABRIELA GUDIEL AMAYA

Titulo de’ la tesis: REGIMEN JURIDICO DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

El Tutor de Tesis,
Considerando:

Primero: Que previo a otorgarsele el grado académico de Licenciado(a) en Ciencias
Juridicas, Sociales y de la Justicia, asi como los titulos de Abogado(a) y Notario(a), el
estudiante ha desarrollado su tesis de licenciatura.

Segundo: Que ha leido el informe de tesis, donde consta que el (la) estudiante en
mencion realizé la investigacion de rigor, atendiendo a un método y técnicas propias de
esta modalidad académica.

Tercero: Que ha realizado todas las correcciones de contenido que le fueron
planteadas en su oportunidad.

Cuarto: Que dicho trabajo relGne las calidades necesarias de una Tesis de
Licenciatura.

Por tanto,

En su calidad de Tutor de Tesis, emite DICTAMEN FAVORABLE para que continte
con los tramites de rigor.

Guatemala, 05 de noviembre 2012

"Sabiduria ante todo, adquiere sabiduria"

Licda. Ana Belberon ras Montoya de Franco
“utor de\Tesis

Sara Aguilar
c.c. Archivo

Diagonal 34, 31-43 Zona 16, Ciudad de Guatemala ¢ PBX: 2390-1200 ¢ www.upana.edu.gt
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"Sabiduria ante todo, adquiere sabiduria”

UNIVERSIDAD PANAMERICANA, FACULTAD DE CIENCIAS JURIDICAS
Y JUSTICIA. Guétemala, seis de noviembre de dos mil doce.---=---===mmmmmmmmmmacaum-
En virtud de que el proyecto de tesis titulado REGIMEN JURIDICO DEL
CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE
MERCADERIAS, presentado por VIVIAN GABRIELA GUDIEL AMAYA,
previo a otorgarsele el grado académico de Licenciado(a) en Ciencias Juridicas,
Sociales y de la Justicia asi como los titulos de Abogado(a) y Notario(a), ha
cumplido con los dictérﬁenés' éorrespondieﬁ{es del futdr nombrado, se designa
como revisor metodologico al Doctor CARLOS INTERIANO, para que realice

una revision del trabajo presentado y emita su dictamen en forma pertinente.

M. Sc. Otto /K A efia
De rf"! alta
Juridt

Sara Aguilar
c.c. Archivo

Diagonal 34, 31-43 Zona 16, Ciudad de Guatemala ¢ PBX: 2390-1200 ¢ www.upana.edu.gt
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"Sabiduria ante todo, adquiere sabiduria"

DICTAMEN DEL REVISOR DE TESIS DE LICENCIATURA

Nombre del Estudiante: VIVIAN GABRIELA GUDIEL AMAYA

Titulo de la tesis: REGIMEN JURIDICO DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

El Revisor de Tesis,
Considerando:

Primero: Que previo a otorgarsele el grado académico de Licenciado(a) en Ciencias
Juridicas, Sociales y de la Justicia, asi como los titulos de Abogado(a) y Notario(a), el
estudiante ha desarrollado su tesis de licenciatura.

Segundo: Que ha leido el informe de tesis, donde consta que el (la) estudiante en
mencion realizd su trabajo atendlendo a un método. y técnicas propias de esta
modalidad académica. ‘

Tercero: Que ha realizado todas las correcciones de redaccnon y estilo que le fueron
planteadas en su oportunidad.

Cuarto: Que dicho trabajo reune  las cahdades necesarlas de una Tesis de
Licenciatura. ‘

Por‘tahto,

En su calidad de Revisor de Tesis, emite DICTAMEN FAVORABLE para que contintie
con los tramites de rigor. .

 Guatemala, 12 de diciembre de 2012

"Sabiduria ante todo, adquiére sabiduria”

Interiano

Revisor Met ogico de Tesis

Sara Aguilar
c.c. Archivo

Diagonal 34, 31-43 Zona 16, Ciudad de Guatemala ¢ PBX: 2390-1200 ¢ www.upana.edu.gt
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"Sabiduria ante todo, adquiere sabiduria"

DICTAMEN DEL DIRECTOR DEL PROGRAMA DE TESIS

Nombre del Estudiante: VIVIAN GABRIELA GUDIEL AMAYA

Titulo de’ la tesis: REGIMEN JURIDICO DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

El Director del programa de Tesis de Licenciatura,
Considerando:

Primero: Que previo a otorgarsele el grado académico de Licenciado(a) en Ciencias
Juridicas, Sociales y de la Justicia, asi como los titulos de Abogado(a) y Notario(a), el
estudiante ha desarrollado su tesis de licenciatura.

Segundo: Que el tutor responsable de dirigir su elaboracion ha emitido dictamen
favorable respecto al contenido del mismo.

Tercero: Que el revisor ha emitido dictamen favorable respecto a la redaccién y estilo.
Cuarto: Que se tienen a la vista los dlctamenes favorables del tutor y revisor
respectivamente.

Por tanto, |

En su calidad de Director del programa de tesis, emite DICTAMEN FAVORABLE para
que continue con los tramites de rigor.

'Guatemala, 03 de enero de 2013

"Sabiduria ante todo, adquiere sabiduria”

Sara Aguilar
c.c. Archivo

Diagonal 34, 31-43 Zona 16, Ciudad de Guatemala ¢ PBX: 2390-1200 ¢ www.upana.edu.gt
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ORDEN DE IMPRESION DE TESIS DE LICENCIATURA
Nombre del Estudiante: VIVIAN GABRIELA GUDIEL AMAYA

Titulo de la tesis: REGIMEN JURIDICO DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

El Director del programa de tesis, y el Decano de la Facultad de Ciencias Juridicas y
Justicia,

Considerando:

Primero: Que previo a otorgarsele el grado académico de Licenciado(a) en Ciencias
Juridicas, Sociales y de la Justicia, asi como los titulos de Abogado(a) y Notario(a), el
estudiante ha desarrollado su tesis de licenciatura. «
Segundo: Que ha tenido a la vista los dictamenes del Tutor, Revisor, y del director del
programa de tesis, donde consta que el (la) estudiante en mencién ha llenado los
requisitos académicos de su Tesis de Licenciatura, cuyo tltulo obra en el informe de
investigacion.

Por tanto;

$€ autornza 1@ rmpresion ag aicrio o’ocumenro en er fonmaro y caracernsacas que esrm
establecidas para este nivel académico.

Guatemala, 05 de enero de 2013

"Sabiduria ante todo, adguiere sabiduria"

; /

Dr. Carlos gno
Director a de tesis Facultad de

| Ciencias Juridicas y Justicia

Sara Agulles
| c.c. Archivo

Diagonal 34, 31-43 Zona 16, Ciudad de Guatemala ¢ PBX: 2390-1200 ¢ www.upana.edu.gt




Nota: Para efectos legales, unicamente el sustentante es responsable del

contenido del presente trabajo.
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Resumen

El presente trabajo aborda la problematica de |a diversidad de normativas
gue existian sobre la regulacion juridica del contrato de compraventa
internacional y la unificacion que de dichas normativas se dio en la

Convencion de Viena Sobre la Compraventa Internacional de 1980.

A pesar de que Guatemala no forma parte de los paises que ratificaron
dicha convencion, ésta, actualmente, es utilizada de manera supletoria en
las negociaciones de este tipo, basandose en el principio de la autonomia
de la voluntad. Esto se debe a que la legislacion guatemalteca regula

muy escasamente este tema.

Se realiza un estudio sobre la Convencidn de Viena para poder establecer
con claridad los puntos fundamentales de dicha convencion y poder
hacer un aporte préctico a los comerciantes y empresas guatemaltecas
que realizan constantemente |a compraventa internacional de

mercaderias.

Palabras Clave

Contrato. Compraventa Internacional. Convencion de Viena.



I ntroduccion

Larazon principal que motivo e presente trabgo fue el conocer que en
Guatemala las empresas del sector privado realizan contratos de
compraventa a vender sus productos a otros paises y dentro de dicho
contrato se adhieren a la Convencion de Viena de manera supletoria sin

ni siquiera conocer |0s aspectos maés relevantes de dicha convencion.

Lo anterior impulsd a que el presente trabgo tenga como finalidad €
estudio de la regulacion del contrato de compraventa internacional de
mercaderia contenida en la Convencion de Viena de 1980, la cual unifico
las diferentes regulaciones que existian entre los sistemas juridicos de

varios Estados.

Asi como, el establecimiento del objetivo principal el cual consiste en
dar a conocer los aspectos méas importantes de dicha convencion a los
empresarios guatemaltecos, quienes, como Sse menciond anteriormente,
se adhieren a esta convencion, no ratificada por Guatemala, en base a la

autonomia de la voluntad.



Antecedentesy generalidades

Antecedentes

El contrato de compraventa mercantil por ser un contrato tipico, es
decir, regulado en la mayoria de legislaciones, ha sido el mas utilizado
desde los inicios en la época antigua hasta nuestra era.  Algunos
tratadistas lo han catalogado como el prototipo de los contratos
mercantiles y esto ha trascendido tanto en el &mbito interno como en el

internacional.

De alguna manera, ha prevalecido cierta preocupacion en comerciantes
de distintas nacionalidades, por la existenciay determinada diversidad de
legislacion en materia de comercio internacional, maxime en aquellos
paises donde alin no se han ratificado los convenios que tienden a
unificar la aplicacion de ciertos terminos en el contrato de compraventa
mercantil, 10 que ha implicado procurar por parte de estos paises, la

intencion de unificar dichalegislacion.

De esta manera, surge la Ley Uniforme sobre la Compraventa
Internacional por sus siglas conocida como “LUCI” y la Ley Uniforme

relativa a la Formacion de Contratos de Compraventa Internacionales de



Mercaderias “LUF’, disposiciones vigentes en la zona econOmica

europea hoy conocida como la unién europea (zona euro).

Ambas leyes fueron aprobadas en la conferencia celebrada en la Haya
en abril de mil novecientos sesenta y cuatro (1964), en la cud
participaron alrededor de veintiocho (28) paises de distintos continentes.
Sin embargo, tras los esfuerzos realizados para la unificacion de la

legislacion estas leyes no tuvieron el éxito esperado.

A raiz de esta decepcion, se crea la Comision de las Naciones Unidas
para el Derecho Mercantil Internacional UNCITRAL, la cual buscaba
reforzar la adopcion de dichas leyes por €l mayor nimero de paises.

Pero lamentablemente este esfuerzo tampoco tuvo éxito.

En mil novecientos setenta y ocho (1978) se crea un grupo de trabgo, €l
cual estaba integrado por catorce (14) Estados, su finalidad era elaborar
un nuevo convenio basado en las convenciones de la Haya de mil
novecientos noventa y cuatro (1994). Es de este grupo de donde surge el
proyecto de la Convencion sobre Compraventa Internacional de

Mercancias.



En mil novecientos ochenta (1980) la Asamblea de las Naciones Unidas
hace una convocatoria en donde se hacen presentes alrededor de sesenta
y dos (62) Estados y se aprueba €l texto definitivo de la Convencion de

Viena

Esta Convencion unifica las diferentes regulaciones que existian entre
los sistemas juridicos de cada Estado. Ademés equilibra alguno de los
temas més criticados en las leyes de mil novecientos sesenta y cuatro
(1964).

Por lo que, la Convencion de Viena constituye e primer intento de
unificar e régimen juridico de la compraventa internacional de
mercancias, con un nivel de aceptacion alto por parte de diversos
estados.

Actualmente, Guatemala no forma parte de los paises que han ratificado
formalmente dicha Convencion; sin embargo, la Convencion de Viena
esta catalogada como un instrumento juridico que ha venido a ordenar y
facilitar el entendimiento en materia de compraventa mercantil

internacional.



Se utiliza frecuentemente por los comerciantes guatemaltecos con
relacion a comerciantes de otros Estados, esto bajo el principio de la
autonomia de la voluntad de las partes, principio que priva en los

negocios juridicos entres particulares, en este caso, |os comerciantes.

La Convencidon de Viena es un conjunto de disposiciones en materia
mercantil plasmadas en un instrumento juridico, porque la misma esta
integrada por cierta cantidad de términos aplicables para la compraventa

mercantil internacional.

Utilizando la técnica de la entrevista, el doce octubre del dos mil doce, se
consultd a ex viceministro del Ministerio de Economia (Lic. Rubén
Morales), informando que dicha convencion no ha sido ratificada por
Guatemala, pues los distintos sectores no se han pronunciado en la

necesidad de laratificacion.

Aun cuando dicha Convencion no se haya ratificado su aplicacion no es
indispensable, en materia de contratacion mercantil, primero como se
indicaba anteriormente, fundamentada en el principio de la autonomia de
la voluntad de las partes, es decir, las partes contratantes deciden regir el
negocio juridico con base en este conjunto de disposiciones juridicas

mercantiles, por ello es frecuente observar en los contratos



internacionales que celebran comerciantes guatemaltecos invocar vy

acordar la aplicacion de estas disposiciones en ciertas partes del negocio.

Dicho acuerdo es en forma supletoria, en virtud que de acuerdo ala Ley
del Organismo Judicial, lalegislacion que debe prevalecer esla del lugar
donde el contrato se vaadesarrollar. Esto tiene lugar cuando no se pacta

la aplicacion de los términos de la Convencion de Viena,

En segundo lugar, como antes también se indicO los términos de la
Convencion de Viena, facilitan el entendimiento entre los comerciantes
al celebrar los contratos de compraventa internacional de mercaderias,
siempre y cuando no se violen disposiciones contenidas en las leyes
internas de Guatemala, particularmente el Cédigo de Comercio y leyes

afines.

Funcioén

Una de las funciones importantes de la Convencion de Viena es facilitar
las relaciones mercantiles entre los diferentes Estados, esto coloca a
contrato de compraventa mercantii en uno de los contratos mas

importantes y frecuentes de nuestros dias.



Ademés se tiene como instrumento juridico que sirve de base para la
aplicacion de los términos en la compraventa mercantil internacional en

formaclaray transparente.

Concepto

La Convencidon de Viena no define con precision el contrato de la
compraventa mercantil internacional de mercaderias. Sin embargo,

atendiendo alas particularidades del mismo se puede definir como:

El contrato en que una parte (vendedor) establecido o con residencia en un Estado diferente
del comprador se compromete a transferir e dominio de una mercaderia, entregarla
materialmente y entregar cualquiera documentos relacionados con ella, en las condiciones
establecidas en € contrato y en la Convencion, a cambio, la otra parte (comprador) se
obliga a pagarlas y recibirlas en las condiciones establecidas en el contrato. (Pefia,
2010:204)

El articulo 30 de la Convencion establece las obligaciones del vendedor,
las cuales consisten en entregar la mercancia, transmitir la propiedad de
la misma y aportar cualquier documento relacionado con €lla, lo que
respalda la definicion dada anteriormente, dicha disposicion literalmente
regulac  “Articulo 30. El vendedor debera entregar las mercaderias,
transmitir su propiedad y entregar cual esquiera documentos relacionados
con ellas en las condiciones establecidas en el contrato y en la presente

Convencion.” (Convencion de Viena: 2011:9)



El articulo 53 establece las obligaciones del comprador a pagar €l precio
gue se pactd por la mercancia y a recibir la misma. “Articulo 53. El
comprador debera pagar el precio de la mercaderia y recibirlas en las
condiciones establecidas en el contrato y en la presente Convencion”

Convencion de Viena: 2011:17.

De la union de ambos articulos, se extrae la definicion del contrato de
compraventa de mercaderia, a lo cual Unicamente se le debe agregar la
internacionalidad del mismo estableciendo como requisito esencial el

establecimiento de |as partes en Estados distintos.

De los preceptos citados y transcritos, en forma concreta se entiende por
contrato de compraventa internacional de mercaderias, aguel por medio
del cual e vendedor transfiere la propiedad de mercaderias y €
comprador se obliga, por su parte, a pagar el precio acordado. La
particularidad de este contrato radica en que tanto el vendedor como el
comprador deben tener su establecimiento en distintos Estados para

cumplir con la caracteristica de internacional.



Marco L egal

La Convencion de Viena de 1980 y contratos de compraventa

inter nacional

La Convencién de Viena de 1980 sobre contrato de compraventa
internacional de Mercaderias. Debido a que dicha Convencién adn no ha
sido ratificada por €l Estado de Guatemala, su jerarquia dentro del

ordenamiento juridico es de una norma supletoria.

La convencion entra en vigor € 1 de enero de 1988 con laratificacion de
10 Estados (Alemania, Austria, Chile, China, Dinamarca, Estados
Unidos de América, entre otros), entre estos figuraba la Republica
Argentina, México que era el minimo exigido por e mismo documento
en su articulo 99.1. La Convencion de Viena unifica la normativa en
materia de contratos de compraventa de mercaderias internacional,

dandole una solucion alas diferencias que existian entre los Estados.



Ambito de Aplicacion

El &mbito de aplicacion de esta convencion es, como su nombre |o dice,
sobre la compraventa internacional de mercaderias. Su aplicacion
depende de la voluntad de las partes. “Mercaderias. bienes que se

compran y venden en un negocio” (Garner, 2004:800)

Especificamente el ambito de aplicacion se circunscribe a la
compraventa de bienes muebles corporeos, sin embargo esta convencion
establece una serie de mercaderias que estan excluidas de €ella, punto que

se abarcara abarcaremos mas adel ante.

Ambito de Aplicacion Espacial

La compraventa internacional de mercancias se aplica entre partes
contratantes con establecimientos en distintos Estados. Es decir, que la
ubicacion de los establecimientos en Estados contratantes diferentes es el
unico presupuesto que exige la Convencion de Viena para su
aplicabilidad, segun lo establece e articulo 1, e cua literalmente
establece: “Articulo 1. La presente convencion se aplicara a los
contratos de compraventa de mercaderias entre partes que tengan sus

establecimientos en diferentes estados.” (Convencion de viena.2011: 1)



Asi mismo, por establecimiento se debe entender: “toda instalacion de
una cierta duracion, estabilidad y con determinadas competencias para

dedicarse alos negocios.” (Calvoy Carrascosa, 2003:154)

De tal forma, que no importa en donde concluya el contrato, €l lugar en
donde se encuentren las mercaderias 0 a donde se tengan que trasladar |o
mas importante es que las partes tenga su establecimiento en diferentes
Estados.

Por 1o que, si las partes celebran el contrato en el lugar en donde se
encuentran las mercancias o en €l lugar a donde deban ser trasladadas,
esto serd también materia de dicha convencién siempre y cuando las

partes tengan su establecimiento en diferentes Estados.

Ambito de Aplicacion Temporal
Para que la Convencion de Viena pueda ser aplicada, es necesario que la
compraventa se haya realizado con posterioridad a la fecha que el Estado

haya formado parte de la Convencion.
Como se menciond anteriormente, Guatemala no es un estado ratificante,

sin embargo su aplicacion no es indispensable, en materia de

contratacion mercantil, debido a principio de la autonomia de la

10



voluntad de las partes, quienes pueden regir € negocio juridico con base

en este conjunto de disposiciones juridicas mercantiles.

El articulo 100 de esta Convencion establece que esta se aplicara
solamente cuando €l contrato de compraventa se efectle en la fecha o
después de la entrada en vigor de dicha Convencion. “Articulo 100. La
presente Convencion se aplicara ala formacion del contrato sélo cuando
|a propuesta de celebracion del contrato se haga en la fecha de entrada en

vigor de la Convencion...” (Convencion de Viena, 2011: 33)

En la sentencia de fecha 3 de marzo de 1997, del Tribunal Supremo
Austriaco, en la que se celebré6 una compraventa entre la parte
compradora (empresa americana) y la parte vendedora (empresa
espaiiola). El tribunal supremo establecio que no se podia aplicar dicha
convencion, ya que el contrato se habia perfeccionado con anterioridad a

|lafecha en que la compraventa entrd en vigor.

Contrato de Compraventa de M ercaderias

Como se establecio anteriormente, el convenio no establece una
definicion propia de compraventa, pero se puede decir que el contrato de
compraventa es aguel mediante el cual e vendedor se obliga a entregar

una cosa determinaday el comprador a pagar un precio por ella.

11



Cuando se habla de mercaderias se refiere a bienes muebles corporales,

no degjando afuera alos animales vivos.

En este sentido |a sentencia de la Corte de Apelacion de Paris € 14 de enero 1998, donde
el tribuna conocié de un litigio relativo a la venta de elefantes de circo; o la Sentencia LG
Flensburg, 19 de enero de 2001, donde el objeto de la compraventa eran ovejas vivas.
(Calvoy Carrascosa, 2003:162).

En los gjemplos anteriores, claramente podemos ver que en ambos casos
el objeto en la compraventa son bienes muebles corporales. En td
sentido, es necesario definir qué se entiende por estos bienes y se dice
gue: “Los bienes corporales, son aquellos que tienen una existenciafisica

apreciable por nuestros sentidos.” (Véasgquez, 2007:8)

La Convencién de Viena regula en dos articul os separados la esencia del
contrato de compraventa y de los cuales se puede extraer una definicion
bastante aceptable. El contrato de compraventa es aguel en el cual el
vendedor debe entregar la mercancia, transmitir la propiedad y aportar
cualquier documento relacionado con ellay el comprador a cambio tiene

| obligacion de pagar €l precio que se pactd y recibir la mercancia.

En su articulo 30 la Convencion de Viena establece:

Las obligaciones del vendedor estableciendo que debe entregar la
mercancia, transmitir la propiedad y aportar cualquier documento
relacionado con ella” El articulo 53 del mismo cuerpo legal
establece “el comprador tiene la obligacion de pagar el precio que se
pactO y recibir la mercancia.
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Compraventas Excluidas del Ambito de Aplicacion de la Convencion

La convencion de Viena, establece las compraventas que no estan
reguladas por €ellay las reline en tres grupos:

a. Las compraventas excluidas por razén de su finalidad, dentro de

las cuales se encuentran las de uso personal, familiar o domestico.

Asi mismo, no pueden ser objeto de esta convencion las

compraventas que carezcan de la finalidad de lucro, caracteristica

esencial de las compraventas mercantiles. Articulo 2 de la

Convencion de Viena

Lo anterior se debe a que por lo general las compraventas de
consumidores son compraventas internas y no cumplen con la
particularidad de que las partes deben tener su establecimiento en
Estados diferentes.

b. Las compraventas segun sus modalidades encontrandose dentro de
este segundo grupo las compraventas en subastas y ventas
judiciales. La primera no se incluye, pues el comprador hasta el
final se percata de quién es el vendedor, o cual puede afectar €l
caracter internacional del contrato. Y en el segundo caso, los
términos no son negociados por las partes, Sino que vienen

Impuestos a éstas.
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La metodologia de las subastas consiste en que una vez comprada la
mercancia subastada hasta ese momento el comprador conoce quien

es el vendedor, conoce detalles especificos del objeto comprado.

c. Dentro del tercer grupo se encuentran las compraventas excluidas
por su objeto. El mismo articulo 2 de la Convencion establece que
“la compraventa de valores mobiliarios, titulos o efectos de
comercio, dinero, buques, embarcaciones, aerodedizadores,
aeronaves y la compraventa de electricidad no estan comprendidos

dentro del ambito de dicha convencion.”

La exclusion de la compraventa de los buques por g emplo, no se somete
a esta Convencion debido a que la mayoria de los Estados |os toma como
bienes inmuebles registrables. Cada vez que se hace una compraventa de
esta naturaleza, éstos son registrados en los diferentes paises, o que

impide que la misma sea regida por la Convencion.
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Caracter Internacional del Contrato

L ocalizacion del Establecimiento de las partes en estados diferentes

Ubicacion del establecimiento de las partes en Estados diferentes. La
naturaleza internacional de este contrato esta establecida en el articulo 1
de la Convencion, la cual se enfoca en la ubicacion del establecimiento

de las partes en Estados diferentes.

Esto significa que para determinar el caracter internacional del contrato,
no se tomaran aspectos como la nacionalidad, €l caracter comercial de
las partes o del contrato. Sino lo que lo determinara sera que las partes

tengan establ ecimientos ubicados en distintos Estados.

Puede darse el caso en que una de las partes tenga establecimiento en
Japon y Alemania, por gemplo, en este caso el establecimiento que
prevalecera o que sera tomado en cuenta sera el del establecimiento que
tenga mas relacion con el contrato. Por gemplo, si |as negociaciones se
realizaron en Alemania, el establecimiento sera Alemania, por larelacion
gue guarda con el mismo. “Articulo 10.a. S una de las partes tiene mas
de un establecimiento su establecimiento sera el que guarde la relacion
mas estrecha con el contrato y su cumplimiento...” (Convencion de
Viena4)
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IncidenciadelaVoluntad selas Partes

La Convencion de Viena reconoce, sobre todo, la primacia de la
voluntad de las partes colocandola como la fuente principal del contrato.
Prevaleciendo, de esta manera lo pactado entre ellas. “Articulo 6. Las
partes podran excluir la aplicacion de la presente Convencion o sin
perjuicio de lo dispuesto en el articulo 12, establecer excepciones a
cualquiera de sus disposiciones o modificar sus efectos.” (Convencion de
Viena: 3) Por lo que, se puede decir que la voluntad de las partes es

soberana para poder elegir el derecho que vaaregir sus contratos.

En Guatemalay en lo que se refiere ala regulacion del negocio juridico,
en el articulo 1252 del Codigo Civil, se hace énfasis en laimportancia de
la manifestacion de la voluntad para la realizacion del negocio juridico.
“Articulo 1252. La manifestacion de la voluntad puede ser expresa o
tacita y resultar también de la presuncion de la ley en los casos en que

ésta lo disponga expresamente” (Codigo Civil Guatemalteco: 204.)
Se entiende como voluntad el derecho que tiene una persona individual o

juridica para crear o no relaciones juridicas. Las partes, atendiendo a su

soberania, pueden:
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» Determinar la ley aplicable a contrato. De conformidad con €l
articulo 1 de la Convencion de Viena.

“Articulo.l. La presente Convencion se aplicara a los contratos de

compraventa de mercaderias entre partes que tengan su

establecimiento en estados diferentes’ (Convencion de Viena:l)

La voluntad de las partes debe ser interpretada de acuerdo a la intencion
gue tuvieron éstas al momento de la creacion del contrato. Dandole un

caracter subjetivo a esta interpretacion.

No obstante, a no poder conocer cua fue la intencion de las partes esta
normativa se vuelve objetiva 'y se le da una solucién aplicando el sentido

gue daria una persona razonable en una situacion similar.

“Art. 8.1. A los efectos de la presente Convencion, las declaraciones y otros actos de una
parte deberan interpretarse conforme a su intencion cuando la otra parte haya conocido o no
haya podido ignorar cudl eraesaintencién.” (Convencion de Viena:. 3.)

“Articulo 8.2. S el parrafo que precede no fuere aplicable, las declaraciones y otros actos
de una parte deberan interpretarse conforme a sentido que les habria dado en igual
Situacion una persona razonable en la misma condicion que la otra parte.” (Convencion de
Viena.3)

Es decir, que la interpretacion debe ser realizada de conformidad con la

voluntad de cada una de | as partes.
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El 15 de Septiembre de 1977, donde se concluyé que dado que la Compraventa
internacional de mercaderia no preveia disposiciones especiales para la incorporacion
de condiciones generales, esas reglas debian interpretase conforme a articulo 8 de la
Compraventa internacional de mercancias. El problema en cuestion era determinar en
qué idioma debia estar redactadas esas condiciones generales. El tribunal consider6 que
debian redactarse en el idioma del contrato, €l italiano, ya que las negociaciones habian
tenido lugar enitaliano. (Calvo y Carrascosa, 2003:178).

Por 10 que se puede ver claramente que, entre estas dos reglas, e comin
denominador para poder interpretar cual es la intencion de las partes son
las circunstancias razonables pertinentes a cada caso en concreto. Es
decir, evaluar a profundidad cada caso y determinar si las circunstancias
permite saber cual fue laintencion de las partes o bien; en caso contrario,

aplicar la respuesta razonable que se daria en un caso similar.

La Convencion por su naturaleza va a ser aplicada por varios Estados y
organos jurisdiccionales, por lo que cada pais podria darle una

interpretacion diferente, lo cual no eslamejor préctica.

Un juez de un determinado pais no puede interpretar la norma desde su
ordenamiento interno, sino que debe atender al caracter internacional del
caso sometido a la jurisdiccion de la Convencion. “Articulo 7.1. En la
interpretacion de la presente Convencion se tendra en cuenta su carécter
internacional la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion
y de asegurar la observancia de la buena fe en e comercio

internacional.” (Convencion de Viena. 3)
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Asi mismo, sefala la necesidad de aplicar la uniformidad en los casos, es
decir que un juez del ramo civil y mercantii no puede aplicar

jurisprudenciainterna o de los diferentes Estados que son parte.

S en un determinado caso, existe una laguna, ésta se resolvera en
concordancia con los principios en los que se basa la Convencion y a
falta de éstos, de acuerdo a derecho interno de cada Estado.

Articulo 7.2. Las cuestiones relativas a la materia que se rigen por la presente Convencion
gue no estén expresamente resueltas en ella se dirimirén de conformidad con los principios
generales en los que se basa la presente Convencion o, a falta de tales principios de
conformidad con la ley aplicable en virtud de las normas de derecho internaciona privado.
(Convencion de Viena:3)

Entre los principios se pueden mencionar:

El mantenimiento de la buena fe, el cual se refiere a la conducta de los
comerciantes dentro de un negocio juridico internacional. El articulo 7.1
de la Convencidn de Viena establece: “... de asegurar la observancia de

la buenafe en el comercio internacional.”

L a ausencia de formalismos, derecho mercantil tanto en Guatemala como
internacionalmente carece de formalismos. Esto se debe a la intencion
de que el comercio pueda fluir con flexibilidad y amplitud para poder

estimular lalibre empresa.
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El articulo 11 de la Convencion de Viena establece a respecto: “El
contrato no debera celebrarse ni probarse por escrito ni esta sujeto a

ningun otro requisito de forma...”.

Asi mismo, se puede ver la anti formalidad en la manera de extinguir o
modificar dichos contratos, bastando con el acuerdo entre las partes para
poder gecutar dichas acciones. El articulo 29.1 Convencion de Viena
establece: “el contrato podra modificarse o extinguirse por mero acuerdo

entre las partes...”

Incidencias de los Usosy Practicas del Comercio Internacional

Actualmente, en el comercio internacional existen varios usos, |os cuales
han sido codificados por organismos profesionales como por ejemplo los
INCOTERMS de la Camara de comercio: FOB (free on board/ Libre a
bordo), CIF (cost, insurance and fright/ costo, seguro y flete), FAS (Free
aside ship/ a costado del buque) entre otros. Estos usos pueden ser

pactados expresa o tacitamente por las partes.
S dichos usos fueron pactados técitamente por las partes, su

Interpretacion debe referirse alas circunstancias razonabl es pertinentes al

comportamiento de las partes conforme a los criterios establecidos. Es
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decir, de conformidad a la intencion de las partesy s nho se conoce al

razonamiento |0gico que se utilizaria en una situacion similar.

Asi mismo, cuando se habla de usos se incluyen las practicas que se
hayan fijado entre las partes; y las partes también quedan obligadas a
estas practicas. Como practicas se entiende las costumbres o habitos
establecidos para ciertas relaciones mercantiles. “Articulos 9.1. Las
partes quedaran obligadas por cualquier uso en que hayan convenido y
por cualquier préactica que hayan establecido entre ellas.” (Convencion
de Viena 4)

Por lo que, claramente se puede observar que prevalecen los usos y las
clausulas pactadas por las partes sobre las disposiciones de la
Convencion de Viena. Es decir, que a existir una discrepancia entre un
uso convenido y la practica prevalecera el uso o lo convenido por las

partes.

Los usos objetivamente aplicables deben reunir tres caracteristicas
esenciales:
» Carécter Internacional para que sea aplicable en e comercio

internacional y no solamente en el comercio interno.
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Un caso claro para este primer punto es.

La Sentencia del Tribunal de Apelaciones de Graz, de fecha 9 de noviembre de 1995,
puesto que un vendedor que ha realizado actividades comerciales en un pais durante
muchos afios y celebrado repetidamente € tipo de contrato que era habitual en el ambito
empresarial en cuestion, tiene la obligacion de tomar en cuenta los usos nacionales o
locales, aun cuando no se hubiera hecho mencién en € propio contrato. (Cavo y
Carrascosa, 2003:178)

La sentencia se pronuncid indicando que el comerciante tenia la
obligacion de tomar en consideracion los usos nacionales que pudieran
existir en ese sector empresarial. Con base en el articulo 9.2, desarrollado

anteriormente.

Claramente se puede ver la tendencia que las sentencias toman a hacer
obligatorio la observancia de los usos internos por los comerciantes,

aungue éstos no tengan establecimiento permanente en dicho pais.

= El uso debe ser conocido por ambas partes.

= Seguido por las partes, es decir que no solamente es necesario que
el uso sea conocido por los contratantes, sino que éstos o apliquen
y que esto pueda demostrarse. Por gemplo, una carta de
confirmacion de un producto no puede suponer el consentimiento
de las partes, si no se demuestra que es una préactica entre ambas

que al enviarse laconfirmacion vaimplicitael consenti miento.
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Con respecto a los incoterms, dentro de nuestra regulacion guatemalteca
contempla muy poco sobre la compraventa internacional dedicandole

unicamente seis articulos del Codigo de Comercio.

El Cbdigo de Comercio de Guatemala establece cinco tipos de
incoterms:

a. FOB: Venta libre a bordo, es decir que se entiende entregada la
cosa y transferido el riesgo desde el momento en que dicha cosa se
encuentra sobre el barco. Al efecto el cddigo de Comercio
establece, en €l articulo 697: “en la venta libre a bordo, FOB, la
cosa objeto del contrato debera entregarse a bordo del buque o
vehiculo que haya de transportarla, en e lugar y tiempo
convenidos, momento a partir del cual se transfieren los riesgos al
comprador...”

b. FAS. la venta a costado del buque, es decir que se entiende
entregada la cosa y transferido el riesgo desde el momento en que
el vendedor coloca las mercaderias a costado del buque. Al efecto
el Codigo de comercio articulo 698 establece: “En las ventas. a
costado del bugue o vehiculo, FAS, se aplicara el articulo anterior,
con la salvedad de que € vendedor cumplira su obligacion de
entregar a ser colocadas las mercaderias al costado del bugue o

vehiculo...”
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c. CIF. Costo seguro y Flete, €l costo incluira el fletey el seguro. “En
la compraventa: costo, seguro y flete, CIF, el precio comprendera
el valor de la cosa més las primas del seguro y los fletes hasta €l
lugar convenido para que sea recibido por e comprador.” (Cédigo
de Comercio: 118)

d. CYF: Costo y flete, es decir dentro del precio estaincluido el costo
y €l flete. “En las ventas costo y flete, se aplicaran |as disposiciones
de la venta CIF, con excepcion de las relativas al seguro” (Codigo
de Comercio: 118)

La Formadd Contrato

Dela Ofertay Existencia de una oferta valida

La precision de la oferta es indispensable en laformacion del contrato de
compraventa internacional. Cuando se habla de precision, se hace
alusion ala descripcion de las mercaderias que se ofrece, la cantidad v €l
precio; asi mismo, es necesario gque el oferente ratifigue su compromiso

de obligarse en el caso que la otra parte acepte dicha oferta.
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En e ordenamiento juridico, €l articulo 1796 del Codigo Civil establece
gue “no hay compraventa sl 10s contratantes no convienen en €l precio o

en la manera de determinarlo.”

La oferta debe ir dirigida a una 0 mas personas determinadas. “Articulo
14. La propuesta de celebrar un contrato dirigida a una o varias personas
determinadas constituira oferta s es suficientemente precisa e indica la
intencion del oferente de quedar obligado en caso de aceptacion.”

(Convencion de Viena: 5)

De lo anterior se puede establecer que los elementos de |a oferta son: a)
precision; b) dirigida a una 0 méas personas determinadas; y, c) €

compromiso del oferente a obligarse en caso de aceptacion.

Cuando la oferta no tiene un destinatario determinado se considera una
simple invitacion y la oferta pierde su finalidad. “Articulo 14. 2. Toda
propuesta no dirigida a una o0 varias personas determinadas sera
considerada como una simple invitacion a hacer ofertas, a menos que la

persona que haga la propuesta indique claramente lo contrario”
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Eficaciadela Oferta

Cuando la oferta ha cumplido con los requisitos esenciales para ser
valida, surtird efectos desde e momento en que la misma llega a su

destinatario (una 0 mas personas determinadas).

Esta llega a su destino a ser comunicada de manera verbal o entregada
por cualquier otro medio — escrito- a destinatario en el lugar en donde

éste se encuentre.

Articulo 24. A los efectos de esta parte de la presente Convencion, la oferta, la
declaracion de aceptacion o cualquier otra manifestacion de intencién “llega’ a
destinatario cuando se le comunica verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al
destinatario personalmente, o en su establecimiento o direccién posta o, s no tiene
establecimiento ni direccion postal, en su residencia habitual. (Convencion de Viena: 7)

Oferta Retirada y/orevocada

La retirada se refiera a las ofertas que han sido enviadas a destinatario
que, a pesar de ser irrevocables, las cartas de rechazo o retirada llegan a

éste antes que la of erta.

A manera de gemplificar esta situacion se puede decir que el oferente
envia una oferta de adquirir 2,000 productos con x especificaciones; sin
embargo, el oferente se da cuenta al hacer una reevaluacion de su

inventario, que ya no necesitara los 2,000 productos hasta dentro de
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determinado tiempo. En este caso el oferente envia una carta por correo
urgente a destinatario y le notifica e rechazo o retirada de la
mercaderia. Dicha carta llega al destinatario antes de que llegue la carta

de la oferta

En este caso, claramente, se ve que la oferta fue retirada por el oferente o
“comprador” oportunamente. “Art. 15.2. La oferta aln cuando sea
irrevocable, podra ser retirada s su retiro llega al destinatario antes o a

mismo tiempo que la oferta.” (Convencion de Viena: 5)

Asi mismo, el convenio contempla la revocacion de la oferta.  El
contrato se perfecciona con la aceptacion oportuna de la oferta, tema que
sera abarcado més adelante. Por lo que, la oferta puede ser revocada
hasta antes de que el contrato se perfeccione, es decir, antes de que la

revocatoria llegue antes que la aceptacion.

De igual manera, para clarificar este punto se da el siguiente gemplo:
China le envia una oferta a Venezuela. Venezuela evalla la oferta y
decide aceptarla. China por su parte ya no desea venderle la mercaderia
aVenezuelay envia la carta de revocatoria a Chinay la entrega antes de
que le llegue la carta de Aceptacion de China. De esta manera la oferta

gueda Revocada. “Articulo 16.1. La oferta podra ser revocada hasta que
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se perfeccione el contrato si la revocacion llega al destinatario antes que

éste haya enviado la aceptacion.” (Convencion de Viena: 5)

La oferta no podra revocarse en |os siguientes casos:

a. cuando se sefiala un plazo fijo para la aceptacion o se establezca
gue laofertaesirrevocable; vy,

b. cuando el destinatario ha actuado basado en la creencia de que la
oferta es irrevocable, debido a un razonamiento fundamentado por
parte del destinatario. Este caso es complicado, ya que a estar ante
una Situacion como estd sera necesario evaluar €l tipo de
mercaderia y las circunstancias del caso. Queda a criterio del

juzgador.

“Articulo 16.2.ab. Sin embargo, |la oferta no podra revocarse: a) s
indica, al sefialar un plazo fijo para la aceptacion o de otro modo que
es irrevocable; o b) s e destinatario podia razonablemente considerar
gue la oferta era irrevocable y ha actuado basandose en esa oferta.”

(Convencion de Viena: 5).
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Extincion dela Oferta

Es el rechazo de la ofertala que la extingue. Anteriormente se establecio
que cualquier otra manifestacion de intencion —rechazo- llega al
destinatario cuando este se comunica de manera verbal o se entrega por
cualquier otro medio. “Articulo 17. La oferta, aun cuando sea
irrevocable, quedara extinguida cuando su rechazo llegue al oferente.”

(Convencion de Viena: 6)

Asi mismo, se puede interpretar que una contraoferta algada de la
realidad podria ser tomada por el oferente como un rechazo y lo

facultaria arealizar negocios con un tercero sin ningun problema.

Asi mismo una extincion de la oferta pudiera darse por la muerte,

incapacidad o interdiccion del destinatario.

Aceptacion

Como se establecia anteriormente, para que el contrato de compraventa
sea perfeccionado es necesario que el destinatario manifieste su

aceptacion. El silencio o la no accion por parte del destinatario no

suponen la aceptacion.
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La Corte de Apelaciones de Grenoble, en una sentencia del 21 de octubre de 1999, sefial6
gue s en la préctica seguida por los contratantes, € vendedor cumple los pedidos de la
empresa compradora sin expresar su aceptacion, hay que entender que si existe el contrato,
incluso sin la aceptacion expresa del vendedor. (Calvo, A. y Carrascosa, J., 2003: 186)

De lo anterior, se deduce que, si bien es cierto, la Convencion establece
gue no hay aceptacion técita en el silencio o en la no accion, siempre los
casos deberan ser evaluados por las circunstancias que se den en el

momento.

Cualquier acto del destinatario que establezca el consentimiento de la
oferta se interpretara como la aceptacion. Al efecto €l articulo 18.1
primera parte establece: “toda declaracion u otro acto del destinatario
gue indigue asentimiento a una oferta constituira aceptacion.”

(Convencion de Viena: 6)

En relacion a este mismo caso, €l oferente podria demostrar los usos y
préacticas que se establecieron entre las partes, indicando que ha sido una

costumbre la entrega de la mercaderia sin necesidad de la aceptacion.

“Articulo 18.3. No obstante si en virtud de la oferta, de practicas que
las partes hayan establecido entre ellas o0 de los usos, €l destinatario
puede indicar su asentimiento ejecutando un acto relativo...”

(Convencion de Viena: 6)
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En otro escenario sobre el mismo caso, cabe resaltar que s el vendedor
cumple con la entrega de los pedidos y la empresa que compra los
acepta, se esta ante una aceptacion; sin embargo, se puede dar el caso
gue en la empresa destinataria recibe la mercaderia por la ignorancia de
un trabgador, ésta puede alegar €l supuesto de que el silencio no se
puede entender una aceptacion tacita de la oferta realizada por €l

vendedor.

Al hablar sobre €l plazo para la aceptacion se puede ver claramente el
protagonismo del oferente en este aspecto. El oferente es quien establece

el plazo al destinatario, consignandolo en la carta que le enviara.

El plazo comienza a correr desde la fecha que se le coloca a la carta o
desde la fecha que aparezca consignada en el sobre. Cuando €l plazo ha
sido establecido por teléfono u otros medios de comunicacion
Instantaneos, éste comenzara a correr desde el momento en que la oferta
llegue a destinatario. En estos casos la aceptacion debe darse
inmediatamente, tal y como lo establece el articulo 18.2. *“...La
aceptacion de las ofertas verbales tendra que ser inmediata a menos que

de las circunstancias resulte otra cosa.” (Convencion de Viena: 6)
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Retirada dela Aceptacion

De la misma manera en gque se explico la retirada de la oferta, ocurre en
el caso se la aceptacion. La retirada surte sus efectos siempre y cuando
ésta llegue al oferente antes que la aceptacion. “Articulo 22. La
aceptacion podra ser retirara S su retiro llega a oferente antes que al
aceptacion haya surtido efectos o en ese momento.” (Convencion de
Viena 7)

S laretiradallega a oferente después de la aceptacion, ésta ya no surte
efectos debido a que la aceptacion ya ha producido sus efectos, es decir

gue el contrato ya ha quedado perfeccionado.

Perfeccion del Contrato

Como se ha mencionado en varias ocasiones, el contrato se perfecciona
cuando el oferente recibe la aceptacion. Es decir:
a) desde que la aceptacion llega al oferente dentro del plazo que se
estableci6 anteriormente por el mismo oferente;
b) en los supuestos establecidos anteriormente en donde no se
requiere de la confirmacion, basados en los usos y practicas entre
las partes; y

c) desde que el oferente admita la aceptacion tardia.
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Este ultimo inciso tiene lugar cuando €l destinatario envia su aceptacion
la cual llega tarde a oferente, y este Ultimo no se pronuncia en sentido
negativo a dicha aceptacion. Articulo 21.2. “...la aceptacion tardia
surtird efectos como aceptacion a menos que, sin  demora, el oferente
informe verbalmente a destinatario de que considera su oferta caduca o

le envie una comunicacion en tal sentido.” (Convencion de Viena: 7)

El Cumplimiento del Contrato de Compraventa

| nter nacional de M ercaderia

El cumplimiento del contrato es una parte fundamental en e mismo
debido a los problemas que conlleva un incumplimiento por alguna

delaspartes

Tanto el oferente como el destinatario, tienen lafacultad de exigir a otro
dicho cumplimiento. “Articulo 28. Si, conforme a lo dispuesto en la
presente Convencion, una parte tiene derecho a exigir de la otra el

cumplimiento de la obligacion...” (Convencion de Viena:8)

La Convencion de Viena ha regulado un apartado con €l fin de que las
intenciones, tanto del oferente como del destinatario, se cumplan y ha

establecido las obligaciones de ambos.
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Obligaciones del Vendedor

L as tres obligaciones principales del vendedor con respecto al comprador
son: a) trasladar 1a propiedad de la mercaderia; b) entregar la mercaderia;

y C) entregar 1os documentos que estén relacionados con ésta.

Traslado de la Propiedad

Este es un contrato traslativo de dominio en donde no solamente se
transfiere la mercaderia, sino También los derechos de propiedad y dicha
mercaderia pasa a formar parte del patrimonio de otra persona individual
o juridica. El articulo 1790 del Codigo Civil establece que “...€
vendedor transfiere la propiedad de una cosa y se compromete a
entregarla...” En este articulo se ve la transferencia de dominio que el

vendedor hace al comprador.

Entrega de |os documentos relacionados

La entrega de los documentos sera redlizada por el vendedor al
comprador en el momento, lugar y forma establecidos en e contrato.
“Articulo 34. El vendedor, s estuviere obligado a entregar documentos
relacionados con la mercaderia, debera entregarlos en el momento, en €l

lugar y en laforma fijados por el contrato.” (Convencion de Viena: 10)
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En relacion a este punto, €l Codigo Civil establece en el articulo 1812
gue la entrega de la cosa vendida se entiende verificada: 1. Por la
transmision de conocimientos, certificados de deposito o cartas de
porte...” lo cua hace clara alusion a la entrega de los documentos

relacionados a dicha compraventa.

Entrega de la mercaderia

Esta es la obligacion mas importante del vendedor y como sefiala Carlos
Esplugues. “Por entrega se entiende la puesta de la mercaderia a
disposicion del comprador, en el lugar y en e momento convenido por
las partes.” (2006:192) Para reforzar esta afirmacion e Codigo Civil
Guatemalteco en el articulo 1809 establece que “es obligacion del

vendedor entregar la cosa vendida’

Dentro del Contrato de compraventa, se debe establecer en donde se hara
la entrega de la mercaderia pudiendo ser:
a) en €l lugar que se estableciO para su entrega;
b) cuando dentro del contrato de compraventa se especifique que la
entrega debe hacerse al porteador para que este las traslade;
c) cuando dentro €l contrato se establece que las mercaderias, tratadas
como materia prima, deben ponerse en las manos de una empresa

de manufactura; v,
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d) cuando el vendedor entrega |la mercaderia en el establecimiento del

vendedor:

El momento para la entrega de las mercaderias sera en la fecha fijada
dentro del contrato, si no se fijo cuando en base a contrato se pueda
firmar o determinar un plazo y s no se puede establecer de esta forma se
hara la entrega en un tiempo razonable contado a partir de la fecha de la

celebracion del contrato.

Es decir, que s del contrato no se desprende el dia exacto, este |o puede
elegir el vendedor. El plazo razonable del que se habla en el parrafo
anterior se debera establecer atendiendo a la naturaleza de las

mercancias.

Las mercaderias que se entreguen deberan poder ser revisadas
fisicamente. Es decir, que tendran que estar identificada y la cantidad y
calidad debera ser la que se pact6 en €l contrato. “Articulo 32.1. S €l
vendedor, conforme al contrato o a la presente Convencion, pusiere las
mercaderias en poder de un porteador y éstas no estuvieran claramente
identificadas a lo efectos del contrato mediante sefiades en ellas...”

(Convencion de Viena: 9)
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S la mercaderia es entregada antes de |a fecha fijada o si se entrega una
cantidad mayor ala pactada, el comprador tendra la facultad de aceptarlo
o rechazarlo. “Articulo 52.1.2. S el vendedor entrega las mercaderias
antes de la fecha fijada, e comprador podra aceptar o rehusar su
recepcion. S el vendedor entrega una cantidad de mercaderia mayor que
la expresada en €l contrato el comprador podra aceptar o rehusar la

recepcion...” (Convencion de Viena: 17)

Aplicando la loégica a este articulo, s el comprador no acepta la
mercaderia de mas, correrd por cuenta del vendedor el costo de

transporte de la mercaderia extra.

La obligacion del vendedor de entregar |a mercaderia va de la mano con
un seguimiento por parte del comprador y éste a recibir la mercaderia
debera indicar al vendedor s todo se recibio de acuerdo a lo pactado o

bien si existe algun faltante.

Esta comunicacion debe ser realizada por el comprador dentro del plazo
de 2 afos contados a partir de la fecha en gque se recibio la mercaderia.
De lo contrario € comprador perdera su derecho. “Articulo 39.2. En

todo caso e comprador perderd €l derecho a invocar la falta de
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conformidad de las mercaderias s no lo comunica a vendedor en un

plazo maximo de dos afios...” (Convencion de Viena: 12)

Obligaciones del Comprador

El comprador tiene basicamente dos obligaciones: @) pagar €l precio de
las mercaderias;, y b) recibir las mismas de conformidad con lo
establecido en el contrato. “Articulo 53. EI comprador debera pagar el
precio de la mercaderiay recibirlas en las condiciones establecidas en €l

contrato y en la presente Convencion.

Pago del precio

El comprador esta obligado a hacer efectivo el pago del precio en las
fechas establecidas dentro del mismo contrato. NO necesitard
requerimiento por parte del vendedor. “Articulo 59. ElI comprador
debera pagar €l precio en la fecha fijada o que pueda determinarse con
arreglo a contrato y a la presente Convencion, sin necesidad de
requerimiento ni de ninguna otra formalidad por parte del vendedor.”

(Convencion de Viena: 18)

El Codigo Civil por su parte establece en su articulo 1825 que “La
obligacion principal del comprador es pagar el precio en el dia, lugar y

forma estipulados en el contrato.”
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El pago del precio llevaimplicita el adoptar las medidasy el cumplir con
los requisitos fijados en el contrato. Que es precisamente a lo que se
refiere el articulo del Codigo Civil que se menciono anteriormente. “Esta
obligacion es esencial a la compraventa en todos los sistemas juridicos,

pues no hay compraventa sin precio.” (Pefia, 2010:2012)

De esta manera lo establece el codigo de Comercio en €l articulo 695, a
establecer que el pago debera hacerse salvo pacto en contrario en €l lugar
en donde se encuentren los documentos que representan la mercaderia'y

el comprador por ningln motivo puede negarse arealizarlo.

El Codigo Civil también establece que de no convenirse el lugar de pago,
se entenderd gque debe realizarse en €l lugar y momento en que se hace

efectivalaentrega de lacosa’ (Articulo 1826)
El precio podra ser pagado por el comprador en:

a) El establecimiento del vendedor

b) En el lugar donde se efectie la entrega de la mercaderia
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Recepcion de las mercaderias

Esta obligacion consiste en que el comprador debe realizar todo lo que
esté de su parte para que e vendedor pueda hacer la entrega de la
mercaderia y una vez entregada €l comprador se hard cargo de la
mercaderia. “Articulo 60. La obligacion el comprador de proceder a la
recepcion consiste: a) en realizar todos los actos que razonablemente
guepa esperar de él para que el vendedor pueda efectuar la entrega; y b)

en hacerse cargo de las mercaderias.” (Convencion de Viena:19)

Existe una obligacion comin tanto para e vendedor como para el
comprador y esta es el conservar la mercaderia. Esto surge cuando una
de las partes ha incumplido con sus obligaciones y la mercaderia debe
ser depositada en el almacén de un tercero a expensas de la parte que

incumplio.

Si la parte que las almaceno en un tiempo determinado no logra que se le
restituyan sus derechos o la mercaderia esta expuesta a deterioro rapido,
O S ocasiona gastos excesivos, ésta puede poner a la venta las
mercaderias, retener una suma igual a la que la otra parte le debe y

devolver el resto ala contra parte.
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“Articulo 88.2. S |a mercaderia esta expuesta a deterior rapido o sl su
conservacion entrafia gastos excesivos, la parte que esté obligada a
conservarlas podra adoptar medidas razonables para venderlas...”

(Convencion de Viena: 28)

El aporte més valioso de este articulo es dar a conocer a los
comerciantes, especificamente del sector privado, los aspectos mas
relevantes en materia de contratacion de compraventa de mercaderia

internacional contenida en la Convencion de Viena de 1980.

Esto debido a que en la actualidad las empresas guatemaltecas celebran,
con frecuencia, contratos de compraventa de mercaderia internacional,
rigiendose por lo pactado dentro del contrato por las partes y
supletoriamente, ala Convencion de Viena desconociendo, en la mayoria

delos casos, cud es el contenido de dicha convencion.

L os contratos en esta materia, como se menciond anteriormente, se rigen
supletoriamente a la Convencion de Viena amparandose en la libertad
gue otorga, en cierta manera, el poco formalismo que caracteriza a
Derecho Mercantil y, principamente, a la flexibilidad que le da €

principio de la autonomia de la voluntad a las partes contratantes.
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No existe prohibicion alguna para que dicha convencion sea aplicada en
forma supletoria a los contratos de compraventa de mercaderia
internacional; sin embargo, a regirse supletoriamente se debe tener en
cuenta que dicha regulacion no puede violar ni contrariar las
disposiciones del ordenamiento juridico de Guatemala en materia
mercantil, especificamente la celebracion del contrato de compraventa

mercantil, contenido en el Codigo de Comercio del articulo 695 al 706.

Guatemala no es, actualmente, un Estado signatario de dicha convencion,
y esto se debe a que a redizarse los contratos de esta manera,
incluyendo |o pactado por las partes y adhiriéndose supletoriamente a lo
contenido en la Convencion de Viena, quedan totalmente cubiertos los
aspectos en esta materia, haciendo irrelevante la ratificacion de dicha

convencion.
Esto da como resultado la razon principal, por la cual las empresas de la

iniciativa privada en Guatemala, no han solicitado a Ministerio de

Relaciones Exteriores su ratificacion.
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Conclusiones

El principio de la autonomia de la voluntad faculta a las empresas
guatemaltecas para poder invocar la aplicacion supletoria de la
Convencion de Viena de 1980 en los contratos de compraventa de
mercaderias internacionales, siempre y cuando no contrarien
disposiciones legales expresamente establecidas por la ley, no atenten

contra el orden publico, las buenas costumbres y derechos de terceros.

Lo pactado por las partes dentro del contrato es ley entre estas, siendo
este el principio rector en la celebracion de contratacion internacional de

mercaderias donde participa Guatemal a.

Por |o anterior, no es requisito que Guatemala ratifique la Convencion de
Viena de 1980 sobre la Compraventa Internacional de Mercaderias, ya
gue los contratos se realizan abarcando |os puntos de interés de las partes
y supletoriamente rigiéndose a dicha convencion, no degjando suelto

ningun aspecto importante dentro del contrato.
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